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Cómo comenzar un negocio en Internet en menos 

de 24hs 
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1. Introducción 

 ¿Qué es Internet Marketing? 

 

En el mundo competitivo en el que vivimos donde la oferta y la demanda 

representan el modelo económico básico de la formación de los precios en el 

mercado, el  marketing es imprescindible para cualquier negocio que desee 

sobrevivir e imponerse ante la competencia. 

 

El marketing básicamente puede definirse como un intento de satisfacer de la 

mejor forma posible las necesidades de un grupo social, brindándole productos 

o servicios y; a través de este intercambio, un negocio o empresa percibe 

beneficios económicos. 

 

El Internet Marketing comenzó a desarrollarse durante la década de los 90’s y 

en un principio se trataba de sitios web sencillos que brindaban mediante 

formato de texto información  sobre distintos productos o servicios. 

 

Hoy en día, cuando Internet representa el medio de comunicación globalizado 

más importante al que acceden millones de personas en el mundo cada día, el 

Internet Marketing ha evolucionado modificando incluso  el mundo del 

marketing y los negocios. 

 

Una de las ventajas más importantes del Internet Marketing, es que en Internet, 

a diferencia de los otros medios de comunicación tradicionales, tenemos la 

posibilidad de conocer las tendencias y preferencias de consumo de las 

personas y; de este modo, es posible ofrecerle aquellos productos o servicios 

en los que realmente están interesadas. 

 

¿Qué se necesita para comercializar productos o servicios en 

Internet? 

 

Para tener éxito con el Internet Marketing es fundamental contar con algunas 

herramientas, como la creación de un sitio propio, invertir en diseño, publicidad 

y; el objetivo final será enfocarse en las campañas de promoción o venta de 

productos que se traducirán en las ganancias de nuestro negocio en Internet. 

 

A medida que te vayas envolviendo en este universo, descubrirás que en 

Internet Marketing cuentas con infinitas herramientas las cuales, si se aplican 

apropiadamente,  te permitirán generar cada vez más ganancias con una 

inversión mínima en comparación a la inversión que se debe efectuar  para 

montar un negocio físico. 
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En Internet Marketing puedes valerte de herramientas capaces de incrementar 

las visitas hacia tu sitio (tráfico), herramientas de comercialización, estrategias 

SEO (para aumentar tu posicionamiento en el Page Ranking de motores de 

búsqueda como Google) y también encontrarás herramientas que te ayudarán a 

comercializar eficazmente tus productos o servicios. 

 

2. ¿Cuáles son las ventajas de montar un negocio en 

Internet? 

 

Sin lugar a duda, la creación de un negocio en Internet ofrece una gran variedad 

de ventajas fundamentalmente porque con una pequeña inversión inicial 

puedes comenzar a ganar dinero casi de inmediato y ni siquiera es necesario 

que cuentes con productos o servicios propios para vender, ya que puedes 

simplemente promocionar productos creados por otras personas y ganar 

importantes comisiones. 

 

Pero veamos las ventajas principales de las que puedes gozar al crear un 

negocio en Internet: 

 

• Puedes dirigirte a una audiencia global con una inversión mínima. 

• Las personas pueden adquirir tus productos y servicios 

independientemente del lugar en el que se encuentren, en cualquier hora 

y día del año. 

• Las personas reciben el producto inmediatamente luego de haber 

efectuado la compra y tú no tienes que pagar ningún tipo de gastos de 

envío, ya que lo que se ofrece mayormente son productos digitales. 

• Tienes un negocio trabajando prácticamente en piloto automático los 365 

días del año, las 24 h. 

• Puedes trabajar desde tu hogar, manejar tus tiempos y horarios y 

disfrutar de una vida mucho más relajada. 

• Puedes comercializar tus propios productos. 

• No es necesario que crees tus propios productos, puedes promocionar 

productos de terceros y ganar mucho dinero por ello. 

• Tú eres tu propio jefe. 
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3. Comienza a ganar dinero con el Internet Marketing 

 

Comenzar a ganar dinero con Internet Marketing realmente es posible y puedes 

tener ingresos inmediatos. No obstante, como en cualquier negocio, antes de 

comenzar, debes tener bien en claro qué es lo que vas a ofrecerle a las 

personas y si vas a crear un producto propio o bien, si vas a promocionar 

productos de terceros. 

 

El primer paso consiste en elegir un nicho de mercado rentable y para ello 

debes hacer una búsqueda previa de sobre qué es lo que están buscando en 

este momento las personas en Internet.  

 

Generalmente, los nichos de mercado más rentables son aquellos que ofrecen 

soluciones a problemas comunes como: salud, dinero y relaciones.  

 

Para saber qué es lo que están buscando las personas puedes valerte de 

herramientas totalmente gratuitas como Keyword External Tool de Google y 

Google Trends.  

 

Mediante estas herramientas puedes determinar si el nicho de mercado que 

has escogido es realmente rentable. En caso de que así sea, ya tienes gran 

parte del trabajo hecho, ahora solo resta que comiences a planificar la 

estructura de tu negocio.  

 

Es decir, ya sabes que productos o servicios vas a ofrecer a las personas, el 

siguiente paso será determinar cómo vas a ofrecer estos productos y si vas a 

ofrecer un producto propio, lo cual puede insumir algo más de tiempo, ya que 

debes crearlo, o bien; si quieres comenzar a ganar dinero de inmediato, puedes 

comenzar promocionando productos de terceros registrándote en sitios de 

directorios de productos como ClickBank. 

 

Otra cuestión que debes tener en cuenta a la hora de montar un negocio en 

Internet, es que no se trata solamente de crear un sitio web y esperar que las 

personas compren tus productos. Como en todo negocio, para tener éxito y 

ganar dinero en Internet, es fundamental aplicar estrategias y utilizar las 

herramientas de Internet Marketing del modo apropiado para poder obtener los 

resultados esperados. 

 

Los elementos imprescindibles para tu negocio en Internet serán los siguientes: 
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3.1. Dominio propio y servicio de Hosting 

 

Para poder vender o promocionar productos vas a necesitar un "lugar" que te 

permita dar a conocer estos productos, sus características, las ventajas de los 

mismos, su precio y cómo pueden adquirirlo las personas. 

 

Por esta misma razón deberás contar con tu propio sitio web, cuyo nombre 

debe estar relacionado en lo posible con el nicho de mercado que has 

escogido. De este modo, cuando las personas que buscan esos productos, 

ingresen el nombre de tu sitio en los buscadores, ingresarán a tu página y se 

encontrarán con aquellos productos que son de su interés. 

 

 A diferencia de lo que suelen creer muchas personas, crear un sitio web es 

sumamente sencillo y realmente no es necesario contratar programador o 

contar con amplios conocimientos de programación. 

 

En su mayoría la estructura de las páginas de venta o de las páginas de 

captura es sumamente sencilla y este tipo de páginas cuentan con pocos 

elementos ya que su objetivo fundamentalmente es captar la atención del 

posible comprador con la información necesaria sobre el producto en cuestión y 

no distraerlo con un diseño sobrecargado de colores o imágenes. 

 

Por otro lado, registrar un dominio y contratar un servicio de hosting es una 

operación sumamente sencilla, por apenas unos pocos dólares al mes puedes 

tener un dominio funcionando entre 12 y 24 horas una vez que lo hayas 

registrado. 

 

3.2 Servicio de autorespondedor 

 

Un autorespondedor es una de las herramientas más poderosas y necesarias 

del Internet Marketing ya que te permite enviar mails en forma masiva, 

programando secuencias en distintas listas. Incluso puedes elegir el día y la 

hora en que quieres que las personas reciban tus emails.  

 

Cualquier servicio de autorespondedor es sumamente útil ya que automatiza la 

tarea del envío de correo electrónico, el cual podría insumir demasiado tiempo 

en caso de que realizaras envíos manuales. 

 

También podrás utilizarlo para hacer seguimiento de tus clientes, asegurarte de 

que ya recibieron el producto que han comprado, etc. Podrás mantenerlos 

actualizados, enviarles newsletters y hacerles ofertas de otros productos que 

comercialices o promociones más adelante. 
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Existen 2 modalidades de autorespondedores: 

 

1. Puedes comprar el software de autorespondedor e instalarlo en tu servidor 

web.  

 

2. Puedes contratar los servicios de una empresa especializada en prestar el 

servicio de autorespondedores (Por ejemplo Acive Campaigne es el que uso. 

Está súper bien, fácil de manejar y está en español. Si te animas, te ayudo a 

configurarlo en caso de dudas) 

 

Además de registrar tus dominios, contratar un servicio de hosting y crear tu 

sitio web, evidentemente los elementos indispensables para tu negocio en 

internet será contar con una computadora y conexión a Internet. 

 

Una vez que cuentes con estos elementos, ya estarás en óptimas condiciones 

de iniciar tu negocio en Internet y comenzar a ganar dinero sin siquiera moverte 

de la comodidad de tu hogar, ya sea que decidas promocionar productos o bien  

vender productos propios. 

 

Como verás, contar con un negocio en Internet, no solo es una forma real y 

legítima de ganar dinero, sino que además puedes hacer que tu negocio se 

convierte en una fuente ingresos que jamás hayas imaginado. 

 

Sin embargo, para tener verdadero éxito, recuerda que antes de comenzar, 

debes elaborar un plan de negocios en el que determines tus metas y objetivos. 

Además de escoger un nicho de mercado rentable, recuerda que el producto 

que ofrezcas debe satisfacer las necesidades de las personas de ese nicho. 

 

Finalmente, debes aplicar las estrategias de marketing apropiadas que serán 

las que harán que tu negocio en Internet se convierta en tu principal actividad 

económica sin necesidad de depender absolutamente de nadie. 

 

4. Las dos mejores estrategias para comenzar a ganar 

dinero en Internet 

 

Como te he ido mencionando en las diferentes secciones, existen muchas 

estrategias para ganar dinero en Internet. Si realizas una sencilla búsqueda en 

tu navegador, seguramente te encontrarás con miles de estrategias sobre cómo 

ganar miles de dólares en Internet.   

 

Sin embargo, ten mucho cuidado, algunas de estas estrategias pueden 

http://afiliadosalexito.com/
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resultarte útiles, mientras que muchas otras son estafas. Existen muchos 

cursos o programas que te prometen volverte rico de la noche a la mañana. 

 

Por ello, recuerda que si realmente quieres crear un negocio exitoso en 

Internet, al igual que en cualquier otro negocio, para comenzar a generar 

importantes ingresos, debes dedicarle tiempo, contar con las herramientas 

apropiadas y realizar una mínima inversión para poder contemplar ganancias 

futuras. 

 

Las dos mejores estrategias para ganar dinero en Internet son: 

a. Marketing de Afiliados 
 

b. Vender tus propios productos 
 

Cualquiera de estas dos estrategias por la que te decidas te ayudará a hacer 

realidad tu sueño de vivir la vida que realmente te mereces, una vida en la que 

puedas disfrutar de tu familia, de las personas que amas y ser tu propio jefe 

administrando tus tiempos y horarios de la manera que tú lo creas conveniente. 

 

a. El Marketing de Afiliados, básicamente consiste en promocionar productos 
de otras personas, no se trata de venta, solo de recomendar productos que 
puedes encontrar en sitios de Directorios de Productos como ClickBank, 
Comission Junction o Paydot.com. Por cada producto de los que 
promociones que se vendan, recibirás comisiones de hasta un 75%. 

 

b. Por otro lado, si eres una persona experta en algún tema en particular que 
pueda ser de interés para otras personas, puedes crear un producto propio y 
comercializarlo a través de tu sitio. Incluso puedes registrarlo en sitios de 
Directorios de Productos para que otras personas lo vendan por ti. 
 

 

Estas son las dos mejores estrategias para comenzar a ganar dinero en 

Internet. Seguramente, si buscas en la web, encontrarás muchas más 

estrategias, pero créeme, ningún negocio que te prometa volverte millonario de 

la noche a la mañana es real y posible. 

 

Estas estrategias son las que realmente van a ayudarte a crear un negocio 

rentable en Internet que se mantenga en el tiempo. Hay muchas personas en 

este momento que están ganado dinero de este modo y que han creado 

importantes negocios en Internet solo con unos pocos elementos y; eso sí, 

también requieren de mucha dedicación. 

 

http://afiliadosalexito.com/
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En las siguientes secciones voy a contarte en detalle cómo funcionan 

cualquiera de estas dos estrategias y lo que tienes que hacer para comenzar a 

ganar dinero si optas por cualquiera de las dos. 

 

5. Marketing de Afiliados, una opción segura para 

comenzar a ganar dinero de inmediato 

 

Si quieres comenzar a ganar dinero de inmediato, la mejor opción y la más 

segura es el Marketing de Afiliados. 

 

5.1 Pero ¿qué es el Marketing de Afiliados y en qué consiste?  

 

El Marketing de Afiliados es una excelente manera de comenzar a ganar de 

dinero en Internet de inmediato y realizando una inversión mínima, ya que no 

tienes que crear ningún producto para ofrecerle a las personas, solo debes 

escoger productos para promocionar y por ello puedes recibir importantes 

comisiones. 

 

En un principio, el Internet Marketing puede considerarse como una forma de 

comenzar a generar ingresos extras trabajando desde la comodidad de tu casa. 

Solo necesitarás una computadora, una conexión a Internet y con eso ya 

puedes comenzar a ganar dinero. 

 

La ventaja del Marketing de Afiliados, además de que no necesitas contar con 

productos propios cuyo desarrollo podría insumir demasiado tiempo, es que tú 

mismo eres quien administra sus propios tiempos, trabajando durante aquellas 

horas que mejor se adapten a ti, recuerda que ahora tú serás tu propio jefe. 

 

Con el Marketing de Afiliados puedes crear un negocio sin necesidad de  

depender de nadie más y; si le dedicas el tiempo suficiente, puede convertirse 

en tu fuente principal de ingresos, ganado mucho más dinero que en cualquier 

otro trabajo con relación de dependencia. 

 

5.2 Pero ¿de qué se trata el Marketing de Afiliados? 

 

Básicamente el Marketing de Afiliados consiste en promocionar productos que 

figuran en Directorios de productos como ClickBank. Para ello solo debes 

registrarte como afiliado de estos programas, lo cual es totalmente gratis e 

inmediatamente puedes comenzar a promocionar los productos que escojas y 
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recibir importantes comisiones como resultado del número de ventas que 

realices con tu enlace de afiliados. 

El Directorio de Productos más importante a nivel mundial es ClickBank y para 

convertirte en afiliado de este programa solo debes completar el formulario de 

registro. Este procedimiento no te llevará más de diez minutos y es totalmente 

gratis. 

Una vez que te hayas registrado puedes comenzar a promocionar de inmediato 

tantos productos como desees. 

 

Cuando escojas el producto que desees promocionar, recibirás un enlace único 

de afiliado que será el que utilizarás en tus campañas de promoción de los 

productos que hayas escogido para recomendar.  

 

Los programas de Afiliados cuentan con un sistema de rastreo mediante el cual 

pagan las comisiones a sus afiliados por los productos promocionados que se 

hayan vendido. De esta manera, cada vez que una persona  haga clic en tu 

enlace único de afiliado, se guarda un su computadora una cookie por unos 60 

días. 

 

Mediante esta cookie los programas de Afiliados como ClickBank detectan 

cuantas ventas se han realizado de los productos que promocionas y en base a 

ello te pagarán tus comisiones, las cuales llegarán a tu domicilio en forma de 

cheque el cual puedes cobrar en bancos o casas de cambio locales en 

cualquier parte del mundo en la que te encuentres. 

 

Como verás, realizar la promoción de productos es un tarea bastante sencilla y 

los Programas de Afiliados ofrecen un sistema totalmente seguro que te 

permitirá generar gran cantidad de dinero en muy poco tiempo. 

 

El Marketing de Afiliados es un sistema muy fácil de comprender y utilizar. Si 

bien puedes comenzar a ganar dinero de inmediato, si quieres construir un 

negocio rentable a largo plazo, es muy importante que le dediques tiempo y 

esfuerzo para hacer crecer tu negocio y ganar miles y miles de dólares a través 

de la promoción de productos. 

 

5.3 ¿Cuáles son los pasos que debes seguir para convertirte en un 

Afiliado? 

 

Existe tanta información en la red sobre cuáles son los pasos a seguir para 

convertirte en afiliado y comenzar a ganar dinero de inmediato, que muchas 

personas se abruman con toda esta información e incluso, en ciertas ocasiones, 

terminan por desistir de la idea de comenzar con este negocio. 

http://afiliadosalexito.com/
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Sin embargo, la realidad es totalmente diferente. Crear tu negocio en Internet y 

comenzar a ganar dinero con el Marketing de Afiliados es una tarea sumamente 

sencilla y; lo mejor de todo, es que no representa ningún tipo de riesgo  ni 

inversiones desmesuradas de dinero. 

 

No obstante, para tener éxito con el Marketing de Afiliados, deberás trabajar en 

estos 3 aspectos fundamentales: 

a. Conseguir tráfico hacia tu sitio 

b. Escoger un producto rentable, es decir algo que las personas estén 

buscando en este momento, si lo encuentran, estarán dispuestas a pagar por 

esta información. 

c. La creación de un sitio que utilizarás para promocionar los productos o 

servicios que hayas escogido. 

Muchas personas suelen creer que la generación de tráfico es una tarea 

costosa y que se deben tener conocimientos de informática o programación 

para lograrlo. Sin embargo, las estrategias para generar tráfico con el Marketing 

de Afiliados son realmente sencillas.  

 

Además, el hecho de crear tu propio sitio para promocionar productos, tal como 

te mencioné anteriormente, es un procedimiento sencillo y no tienes que tener 

conocimientos previos sobre el tema. En muy pocas horas puedes tener tu 

propio sitio funcionando en Internet y promocionar u ofrecer productos allí. 

 

5.4 Pasos para crear tu negocio con el Marketing de Afiliados 

 

1. El primer paso será registrarte en un Directorio de Productos. Como te 
mencioné antes, el sitio de promoción de productos más confiable y que 
cuenta con más variedad de productos que cualquier otro directorio es 
ClickBank. 
 
Para registrarte en ClickBank solo debes rellenar el formulario de afiliación e 

inmediatamente puedes comenzar a promocionar los productos que desees.  

 

2. Una vez que te hayas registrado en este directorio, el siguiente paso 
consiste en buscar los productos que vas a promocionar. Recuerda que lo 
ideal es promocionar productos rentables que aporten soluciones a 
problemas comunes de las personas. No olvides que debes contar con un 
sitio propio que será el lugar desde donde realizarás las promociones. 
 

http://afiliadosalexito.com/


 

12 
Afiliados Al Éxito © 

En ClickBank comenzar a promocionar productos es realmente sencillo ya 

que una vez creada tu cuenta, solo debes ir a la pestaña “Mercado” y allí 

podrás encontrar todos los productos que te interese promocionar 

separados por categorías. 

 

3. Una vez escogidos los productos, toma nota de los mismos, crea tus 
enlaces de afiliado o Hoplinks que utilizarás para promocionarlos y 
asegurarte tus comisiones.  
 
Los enlaces de afiliados los obtienes al hacer clic en el botón “Promover”.  

 

Personalmente te recomiendo que guardes toda esta información en algún 

archivo de texto en tu computadora para poder hacer el seguimiento de 

estos productos. 

 

4. A la hora de buscar productos rentables para promocionar puedes ayudarte 
con las herramientas gratuitas de Google como Goolgle Trends, donde 
podrás comparar las tendencias de búsqueda de las personas. 
Para verificar la cantidad de búsquedas de las palabras clave, puedes 

utilizar la herramienta para palabras clave Google External Keyword, la cual 

te ayudará a encontrar palabras clave potenciales. 

 

Lo que debes hacer con esta herramienta es escribir la palabra clave 

genérica que mejor describa al producto que hayas escogido para 

promocionar. Por ejemplo, si has escogido promocionar un producto para 

bajar de peso, puedes utilizar la palabra clave “adelgazar” y luego hacer clic 

para obtener más sugerencias sobre palabras clave.  

 

En la herramienta para palabras clave de Google también puedes ordenar la 

lista de búsquedas en orden decreciente, haciendo clic en la opción 

Volumen de búsquedas globales. 

 

Lo ideal es que hagas una lista de palabras clave que cuenten con al menos 

30.000 búsquedas mundiales mensuales y que se relacionen con tu 

producto. 

 

5. El paso siguiente consiste en trabajar para aumentar el tráfico hacia tu sitio 
e incrementar así tus probabilidades de aumentar tus conversiones para 
ganar más dinero. 
 
Para saber si la palabra clave que vas a utilizar para promocionar tus 
productos es eficaz, lo que puedes hacer es escribir entre comillas la 
palabra clave. Tomando nuevamente el ejemplo anterior, en este caso 
deberíamos escribir “adelgazar” en la barra de búsqueda de Google. 
 

http://afiliadosalexito.com/
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En los resultados de la búsqueda verás la cantidad aproximada de 
resultados que incluye tu palabra  clave. Si el número que arroja el resultado 
de la búsqueda es superior a 100.000, puedes pasar al siguiente paso, de lo 
contrario, te recomiendo descartar esa palabra clave y buscar una nueva. 

 

6. Una vez que ya tengas una palabra o frase de palabras clave que funciona, 
te recomiendo que crees un sitio o página de captura para promocionar tus 
productos y un blog donde además de promocionar productos, aportes 
contenido de valor para los visitantes, de modo tal que al encontrar 
información que resulte de su interés, esas pernas regresen a tu sitio. 

 

Pero ahora veamos que es una Landing Page, o página de captura y por qué es 

importante que cuentes con una. 

 

5.5 Landing Page 

 

Una Landing Page o página de captura es un elemento prácticamente 

imprescindible para el Marketing de Afiliados. Su objetivo es capturar 

prospectos, es decir posibles compradores. 

 

La página de captura, como bien lo dice la palabra, tiene como premisa obtener 

información de clientes potenciales, no es una página de venta. 

 

Para obtener la información de nuestros clientes potenciales, el mejor modo de 

lograrlo es incluyendo un formulario de suscripción en la misma  en el cual 

invitemos a las personas a suscribirse al mismo a cambio de un regalo o 

reporte relacionado con el nicho de mercado del producto que promocionamos. 

 

Una vez que las personas proporcionan sus datos, pueden descargar el regalo 

prometido y tú obtienes sus emails y nombres, con los cuales crearás listas en 

tu servicio de autorespondedor a fin de enviarles secuencias de emails para 

ofrecerles  los productos que promocionas. 

 

Al ser un afiliado, no necesitarás crear una página de venta, ya que esa tarea le 

corresponde al dueño del producto, recuerda que tu función es solo recomendar 

productos. 

 

5.6 El Blog 

 

Si vas a crear un blog para promocionar también allí tus productos, te 

recomiendo que lo crees en la plataforma de Wordpress. La creación de un blog 

es sumamente sencilla y rápida. Uno de las ventajas principales de crear un 

blog es que los mismos ranquean muy bien en los motores de búsqueda y 
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pueden ayudarte a obtener mayor tráfico y más prospectos en caso de que 

incluyas en el mismo un formulario de suscripción. 

 

Ten en cuenta que al igual que como lo hiciste con tu sitio, al crear tu blog, lo 

ideal es que el nombre del mismo incluya la palabra o frase de palabras clave 

que hayas escogido. 

Otro aspecto por considerar al momento de crear tu blog es que el contenido 

del mismo debe aportar información de valor para las personas, de lo contrario, 

es poco probable que estas personas vuelvan a visitar tu sitio.   

 

Para generar tráfico con tu blog, recuerda que debes ser constante a la hora de 

subir contenido. Lo aconsejable es que subas al menos dos artículos al día. 

 

Además a la hora de generar tráfico, puedes aplicar la misma estrategia 

participando en foros, también en otros blogs que estén relacionados con tu 

nicho de mercado, directorios de artículos.  

 

Con el mismo contenido de tus artículos puedes crear videos, los cuales se 

indexan muy bien a los motores de búsqueda. 

 

Como puedes ver, el Marketing de Afiliados es una excelente estrategia para 

comenzar a generar dinero rápidamente y realizando una mínima inversión.  

 

Recuerda que no se trata de vender productos, solo recomendar y promocionar 

productos de terceros y por ello puedes obtener importantes comisiones que 

pueden hacer de tu negocio en Internet tu principal fuente ingresos. 

 

6. Crear productos propios para comenzar a ganar 

dinero en Internet 

 

Otra estrategia para comenzar a ganar dinero en Internet consiste en crear y 

comercializar tus propios productos. Si bien se trata de una excelente manera 

de ganar dinero con tu negocio en Internet, la misma puede llevarte un poco 

más de tiempo, ya que implica el desarrollo del producto. 

 

Cuando me refiero a crear un producto propio, lo ideal es optar por productos 

digitales, ya que los mismos una vez que han sido abonados por el comprador, 

pueden descargarse directamente a través de un enlace de descarga, por lo 

que la persona adquiere el producto automáticamente una vez efectuado el 

pago. 
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6.1 ¿Qué tipo de producto puedes crear? 

 

Una pregunta muy común que suelen hacerse las personas es ¿qué tipo de 

producto digital conviene crear? 

 

Bueno, en realidad eso depende la persona: si eres un experto en algún tema 

en particular, puedes aprovechar tus conocimientos para desarrollar un 

producto propio donde brindes información sobre algún tema en concreto. 

 

Lo ideal es que crees un producto que conozcas perfectamente, que te guste y 

que vaya con tu personalidad, ya que las personas valoran mucho la pasión y el 

conocimiento profundo sobre el tema que puedas transmitirles.  

 

Si realmente perciben esa pasión e interés en ti, se sentirán mucho más 

cautivados y propensos a adquirir tu producto. 

 

Lo más sencillo y rápido de crear es un libro digital o e-book. Puede tratarse de 

un reporte, guía o manual donde compartas tus conocimientos con las 

personas.  

 

Recuerda que debe tratarse de un tema rentable, que las personas estén 

interesadas en adquirir y que la información que les brindes debe ser lo 

suficientemente sustanciosa como para que estén dispuestas a pagar por esa 

información. 

 

Además de e-books, puedes crear videos tutoriales, podcasts o puedes vender 

suscripciones sobre temas concretos. 

 

A la hora de buscar un tema para crear tu producto, existen muchos nichos 

rentables que puedes tener en cuenta: 

 

1. Salud 
 

La salud es un campo muy rentable, ya que aquí puedes abordar muchos 

temas como dietas, ejercicios, musculación, comidas saludables, remedios 

naturales, etc. 

 

2. Dinero 
 

Como debes saber, todas las personas siempre están interesadas en aumentar 

sus ingresos o ganar más dinero. Por ello puedes ofrecerles un producto donde 
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les expliques a las personas como pueden hacer para aumentar sus ganancias 

y mejorar su actual situación económica. 

 

3. Negocios  
 

También puedes crear informes o reportes especiales abordando temas como 

marketing, ventas, innovación, dirección de proyectos, análisis de estados 

financieros, recursos humanos, etc. 

 

4. Amor 
 

Este es otro campo muy rentable ya que existen muchas personas 

constantemente que están intentando solucionar su vida amorosa. Puedes 

crear un e-book o video donde abordes temas como, por ejemplo: cómo salvar 

una crisis de pareja, cómo mejorar la performance sexual, como seducir o 

conquistar mujeres u hombres, etc. 

 

5. Videojuegos  
 

El mundo de los videojuegos y juegos online se ha convertido en un campo 

también muy rentable. Si eres un conocedor de estos temas puedes crear un 

manual especial donde reveles las trampas y trucos para los videojuegos más 

vendidos, ya sean juegos online o para consolas de PlayStation, Wii, Xbox, etc. 

 

Recuerda que el producto que crees debe ser de muy buena calidad, ya que, 

de lo contrario, no solo estarás perdiendo tiempo, sino dinero. Ponte en el lugar 

del cliente a la hora de analizar si el producto que deseas crear y piensa que 

tipo de producto te gustaría recibir y cuáles serían las características con las 

que debería contar el mismo para satisfacer tus necesidades y resolver el 

problema en cuestión. 

 

6.2 Características que debe cumplir tu producto para que sea 

rentable 

 

A la hora de comenzar el desarrollo de tu producto piensa que el mismo debe 

ser creado tal cual a ti te gustaría recibirlo si fueras un cliente potencial. 

 

Por ello debes determinar ciertas cuestiones sobre las características del 

producto que vas a crear tales como: 

 

• Tipo de información que debe incluir tu producto 
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• Características del producto 
 

• Funciones del producto 
 

• Formato de presentación de tu producto 
 

• Como van a recibirlo las personas 
Te recomiendo que analices estos aspectos si estás por iniciar tus negocios en 

Internet, ya que es de suma importancia que tengas en cuenta cuál es el 

modelo de ventas que te ayudará a obtener más ganancias. 

 

6.3 Recomendaciones a la hora de crear un producto 

 

Cuando vayas a crear un producto, te aconsejo que tengas es cuenta las 
siguientes recomendaciones: 
 

• Si ya has definido el tipo de producto que vas a crear, ten en claro las 
características con las que va a contar el mismo y los beneficios que va a 
aportarle a las personas. 
 

• Recuerda que deberás invertir cierta cantidad de dinero en servicio de 
hosting, auto respondedores y deberás contar con una página de venta 
donde las personas puedan comprar tu producto con un simple clic. 

 

Una vez que tu producto esté listo, puedes registrarlo en sitios de directorios de 

productos como Clickbank a fin de comercializarlo. De este modo lograrás que 

otras  personas recomienden tu producto por ti y recibirán una comisión por 

cada venta que realicen de tu producto. 

 

Una de las ventajas de vender tu propio producto es que percibirás la mayor 

parte de las ganancias por la venta del mismo, no obstante, una desventaja es 

que si no cuentas con suficientes conocimientos sobre el nicho de mercado que 

has escogido, podrías perder el dinero invertido si el mismo no resulta de 

interés y las personas no lo adquieren. 

 

En caso de que sientas que no estás listo para crear tu propio producto, te 

recomiendo que optes por una estrategia mucho más sencilla y que te permita 

ganar dinero de inmediato, como lo es el Marketing de Afiliados. 

 

Si te conviertes en un afiliado, solo deberás concentrarte en promocionar 

productos e invertir en autorespondedores, página web propia  y servicio de 

hosting y recibirás la comisión convenida por cada venta que se realice del 

producto que promocionas. 
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El Marketing de Afiliados puede representar una excelente opción en caso de 

que no estés listo para crear un producto propio  y te permitirá ganar dinero. Sin 

dudas es una excelente forma de comenzar a ganar dinero en Internet mientras 

vas desarrollando tu propio producto. 

6.4 Consejos para crear un producto rentable. ¡Se creativo! 

 

Muchas personas ganan dinero en Internet promocionando sus propios 

productos. No obstante, si quieres crear un producto rentable y que te permita 

ganar dinero, debes ser capaz de crear un producto original y de muy buena 

calidad.  

 

Existen muchos productos en español que son copias malas de otros 

productos. Este tipo de productos generalmente no tienen  éxito a largo plazo y 

si ofreces un producto mediocre, tu éxito será mediocre. 

 

Para tener éxito comercializando un producto propio, lo mejor que puedes hacer 

es utilizar todas tus habilidades y poner todo tu empeño a fin de crear un 

producto original, único y de alta calidad. 

 

Claro que esto implica que pongas todo tu esfuerzo, dedicación y habilidades a 

fin de crear un producto original, que resulte útil para un nicho de mercado 

determinado y sea capaz de ayudar a las personas que forman parte de ese 

nicho a solucionar algún problema o mejorar una situación actual  de manera 

veraz. 

 

Recuerda además que al crear un producto original, estarás eliminando 

automáticamente a cualquier tipo de competencia y esto te proporcionará 

ventajas en el mercado. 

 

Otro consejo a la hora de crear un producto propio para comercializar en 

Internet, es que evites aquellos nichos que están sobrecargados de productos 

similares. La falta de originalidad, abundancia de oferta y similitud entre ciertos 

productos, hace que las personas se vean saturadas de información similar y 

terminen sin comprar ninguno de ellos.   

 

Justo frente a tus narices puedes encontrarte con una idea increíble para crear 

un producto o servicio.  Piensa en tu experiencia personal ¿recientemente has 

adquirido algún producto y te has sentido decepcionado ya que el mismo no 

cumplía con lo prometido? 

 

Pues bien, esta es una excelente oportunidad para desarrollar un nuevo 

producto. Solo requerirá de un poco de investigación y pensar muy bien como 

podrías mejorar y perfeccionar ese producto a fin de crear un producto 
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totalmente renovado y añadirle tu propio estilo, dándole un sello personal y 

vendiendo este nuevo producto por ti mismo. 

 

6.5 La ventaja de vender software 

 

Para crear un software rentable, no es necesario que seas un desarrollador 

experto en software. Todos alguna vez hemos utilizado algún programa o 

software al que le hubiéramos agregado características adicionales con las que 

el mismo no contaba.  

 

Lo que puedes hacer es anotar estas características con las que crees que 

debería contar dicho producto y luego puedes contratar un programador 

freelance a fin de que el mismo desarrolle ese producto para ti. 

 

Este es un excelente modo e crear un software original capaz de cumplir con 

todas las funciones que deseas. Realmente te sorprenderás de lo que son 

capaces de crear los desarrolladores freelances si le das los datos necesarios 

del producto que deseas. 

 

Pero ¿Por qué vender software es una buena opción a la hora de crear un 

producto? 

Pues bien, las razones son las siguientes: 

 

1. Crear un producto de software te brindará el prácticamente el 100% de 
beneficios una vez que hayas pagado los costos que implicó el desarrollo 
del mismo. 
 

2. No tendrás que afrontar gastos de envío por el producto ya que la mayoría 
del software puede descargarse inmediatamente una vez que el cliente ha 
pagado por él. 

 

3. Existen miles de directorios de software donde puedes distribuir tus 
productos. 

 

4. También existen muchos directorios de productos muy importantes como 
Clickbank donde puedes comercializar tu producto de software. 
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6.6 Crear un e-book 

 

En los últimos años, los e-books se han convertido en los productos digitales 

más consumidos en Internet. Por esta razón, como te mencioné en los 

apartados anteriores, si eres un experto en algún tema en particular que resulte 

de interés dentro de un nicho de mercado rentable, puedes crear un e-book  

con información de valor donde expliques a las personas como resolver algún 

problema en particular. 

 

Hay muchas personas que están en la búsqueda de respuestas o soluciones 

para una situación determinada y estarán dispuestas a invertir dinero a cambio 

de información de valor que ayude a mejorar su condición. 

 

6.7 Ofrecer servicios online 
 

Otra opción consiste en ofrecer servicios para empresas. Si posees 

conocimientos de marketing, puedes, por ejemplo, ofrecer tus servicios a 

empresas locales. 

Muchas empresas desconocen aún hoy en día cómo promocionarse en la web, 

cómo aumentar el tráfico de sus videos, etc. Por lo que, si cuentas con 

conocimientos sobre posicionamiento Web y Seo, puedes ofrecer tus servicios 

para ayudar a estas empresas locales a construir una reputación solida en la 

web y mejorar así sus posibilidades de venta a través de tus servicios. 
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